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entreprises Skyconseil. Une offre
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Décembre 2013 vers la mecanique

~ Deux ans aprés sa création par
~ Arnaud Setien, un ancien d'Aerocon-
- seil, Skyconseil accompagne la
création d'une société-sceur, SkyOp-
tim, avec un objectif : proposer une
offre plus globale aux clients de
l'aéronautique et du spatial. Skycon-
seil, société d'ingénierie haute tech-
nologie, intervient dans le dévelop-
pement de systemes critiques
embarqués. « Nous voulons développer le pendant
de Skyconseil systémes avion vers la mécanique,
annonce Arnaud Setien, SkyOptim est créé pour
accompagner chez les mémes clients l'optimisation
des produits et process mécaniques. » Exemple :
améliorer la gestion des rebuts, ces piéces défectueu-
ses destinées 3 étre jetées, qui peuvent étre recy-
clées dans la production. Un gain de recyclage esti-
mé a 80 % des rebuts ! Ou bien conseiller les entre-
prises sur les nouvelles technologies disruptives,
comme la fusion métal, pour optimiser les cycles de
fabrication. « Cette offre complémentaire releve
d'une logique industrielle a forte valeur ajoutée »,
s'enthousiasme Malik Beldjoudid, directeur de SkyOp-
tim, installée dans la pépiniére de Basso Combo, aux
cotés de Skyconseil. Les deux sociétés ont d’ailleurs
participé ensemble au salon Aerospace Days Europe
a Paris, en octobre.

Un chiffre d’affaires multiplié par deux

Si SkyOptim espere recruter quatre a cing personnes
d'ici @ mi-2014, Skyconseil poursuit sa croissance
aupres de clients comme Socata ou le groupe Safran.
Le cap des 20 salariés a été franchi cet automne, et
les embauches se poursuivent. Quant a son chiffre
d'affaire, il atteint 1 million d'euros fin 2013, soit le
double de celui réalisé l'an dernier. L'extension sur
le territoire national est aussi au programme. « Nous
avons un bureau a Paris et espérons nous étendre a
Bordeaux pour collaborer au pole aéronautique aqui-
tain », conclut le patron de Skyconseil.
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